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CFA Society Brazil

Prezado membro da CFA Society Brazil,

A CVM colocou em audiência pública uma nova regulamentação sobre a função do Consultor de

Investimentos. O Consultor é responsável por orientar investidores no que se refere a seus portfólios,

tendo o mesmo objetivo do financial advisor ou independent advisor em outros países (USA e UK, por

exemplo). No Brasil, esta função já é desempenhada muito frequentemente em family e multi-family

offices, assim como em áreas das instituições financeiras que recomendam carteiras.

A CFA Society Brazil e a CVM valorizarão muito a sua opinião sobre este tema. O resultado

da survey será anexando à nossa contribuição à audiência pública, o que irá agregar representatividade

e diversidade.

Invista 5 minutos do seu tempo ajudando a redefinir o mercado de capitais!
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INTRODUÇÃO



CFA Society Brazil

Q1
Em que área você trabalha?

9.8%

30.4%

5.9%

53.9%

Diretamente com consultoria de
investimentos

Gestão de investimentos para clientes
de alta renda

Área comercial de instituição financeira

Outra/Não trabalho nas áreas citadas
acima

Diretamente com consultoria de investimentos 9.8% 10

Gestão de investimentos para clientes de alta renda 30.4% 31

Área comercial de instituição financeira 5.9% 6

Outra/Não trabalho nas áreas citadas acima 53.9% 55
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CFA Society Brazil

A minuta apresentada pela CVM restringe ao Consultor a possibilidade de prestar ORIENTAÇÕES

sobre investimentos. Outros agentes (corretores, agentes autônomos, funcionários de instituições

financeiras, etc.) podem prestar informações sobre os PRODUTOS individualmente, mas não tem a visão

do PORTFÓLIO do cliente. De forma consistente com essa distinção do escopo das atividades, a

remuneração do Consultor se daria por uma taxa sobre o portfólio, enquanto os demais agentes são

remunerados por uma comissão de vendas.
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INTRODUÇÃO Q2 E Q3



CFA Society Brazil

Q2
Você concorda que a 

atividade de orientação sobre 

portfólio do investidor seja 

restrita ao Consultor?

57.8%26.5%

15.7%

Sim

Não

Não tenho certeza

Sim 57.8% 59

Não 26.5% 27

Não tenho certeza 15.7% 16
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CFA Society Brazil

Q2

57.8%26.5%

15.7%

Consultoria + Gestão p/ Alta Renda  |                        Total                        |               Comercial + Outras áreas
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57.5%25.0%

17.5%

57.4%27.9%

14.8%

Sim Não Não tenho certeza



CFA Society Brazil

Q3
Você acredita que a 

remuneração baseada em 

comissões de vendas (ex.: 

corretagem) sobre produtos 

financeiros causa um viés 

nas recomendações de 

investimento?

93.1%

2.0%

4.9%

Sim

Não

Não tenho certeza

Sim 93.1% 95

Não 2.0% 2

Não tenho certeza 4.9% 5
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CFA Society Brazil

Q3

93.1%

2.0%

4.9%

9

87.5%

2.5% 10.0%

96.7%

1.6%1.6%

Sim Não Não tenho certeza

Consultoria + Gestão p/ Alta Renda  |                        Total                        |               Comercial + Outras áreas



CFA Society Brazil

Q4
Na sua opinião o consultor 

deve apenas recomendar 

uma carteira ou deveria 

também ter a possibilidade 

de repassar, em nome do 

investidor, as 

recomendações para 

posterior implementação 

por instituição autorizada?

• Ignoradas: 2

18.0%

76.0%

6.0%

Apenas recomendar

Recomendar e
implementar

Não tenho certeza

Apenas recomendar 18.0% 18

Recomendar e implementar 76.0% 76

Não tenho certeza 6.0% 6
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CFA Society Brazil

Q4

18.0%

76.0%

6.0%

11

17.9%

82.1%

0.0%

18.0%

72.1%

9.8%

Apenas recomendar Recomendar e implementar Não tenho certeza

Consultoria + Gestão p/ Alta Renda  |                        Total                        |               Comercial + Outras áreas



CFA Society Brazil

Q5

64.4%

24.8%

10.9%

12

57.5%
30.0%

12.5%

68.9%

21.3%

9.8%

Sim Não Não tenho certeza

Consultoria + Gestão p/ Alta Renda  |                        Total                        |               Comercial + Outras áreas



CFA Society Brazil

Q6
O Consultor que possa 

repassar em nome do 

investidor as 

recomendações de 

investimento deve se 

submeter a exigências 

regulatórias mais rígidas 

(em termos de 

transparência e gestão de 

conflitos de interesses)?

• Ignoradas: 1

91.1%

6.9%

2.0%

Sim

Não

Não tenho certeza

Sim 91.1% 92

Não 6.9% 7

Não tenho certeza 2.0% 2
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CFA Society Brazil

Q6

91.1%

6.9%

2.0%

14

87.5%

7.5%

5.0%

93.4%

6.6%

0.0%

Sim Não Não tenho certeza

Consultoria + Gestão p/ Alta Renda  |                        Total                        |               Comercial + Outras áreas



CFA Society Brazil

Q7
O Consultor deve estar 

impedido de aceitar 

benefícios que não sejam 

transferidos ao seu cliente 

(como rebates de taxas, 

comissões e quaisquer 

outras vantagens que não 

beneficiem diretamente o 

cliente)?

• Ignoradas: 2

41.0%

40.0%

19.0%

Sim, deve estar impedido em quaisquer
circunstâncias

Sim, a não ser que haja autorização do
cliente, sendo este um cliente profissional

Não, basta dar transparência aos
benefícios recebidos

Sim, deve estar impedido em quaisquer 

circunstâncias
41.0% 41

Sim, a não ser que haja autorização do cliente, sendo 

este um cliente profissional
40.0% 40

Não, basta dar transparência aos benefícios 

recebidos
19.0% 19
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CFA Society Brazil

Q7

41.0%

40.0%

19.0%

16

45.0%

42.5%

12.5%

38.3%

38.3%

23.3%

Sim, deve estar impedido em quaisquer circunstâncias

Sim, a não ser que haja autorização do cliente, sendo este um cliente profissional

Não, basta dar transparência aos benefícios recebidos

Consultoria + Gestão p/ Alta Renda  |                        Total                        |               Comercial + Outras áreas



CFA Society Brazil

Q8
Você é favorável a que se 

estabeleça uma categoria 

de Consultores 

Independentes (sem 

vínculos com instituições 

financeiras) para diferenciá-

los de Consultores 

vinculados?

• Ignoradas: 1
77.2%

13.9%

8.9%

Sim

Não

Não tenho certeza

Sim 77.2% 78

Não 13.9% 14

Não tenho certeza 8.9% 9
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CFA Society Brazil

Q8

77.2%

13.9%

8.9%

18

75.0%

17.5%

7.5%

78.7%

11.5%

9.8%

Sim Não Não tenho certeza

Consultoria + Gestão p/ Alta Renda  |                        Total                        |               Comercial + Outras áreas



CFA Society Brazil

Q9
Para registro do Consultor 

pessoa física ou do Diretor 

de Consultoria pessoa 

jurídica, que nível do 

programa CFA deveria ser 

exigido, no mínimo?

• Ignoradas: 1

5.0%

5.9%

20.8%

52.5%

15.8%

Nível I

Nível II

Nível III

Somente Charterholders

Não tenho certeza

Nível I 5.0% 5

Nível II 5.9% 6

Nível III 20.8% 21

Somente Charterholders 52.5% 53

Não tenho certeza 15.8% 16
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CFA Society Brazil

Q9

5.0%

5.9%

20.8%

52.5%

15.8%

20

7.5%
2.5%

20.0%

50.0%

20.0%

3.3%

8.2%

21.3%

54.1%

13.1%

Nível I Nível II Nível III Somente Charterholders Não tenho certeza

Consultoria + Gestão p/ Alta Renda  |                        Total                        |               Comercial + Outras áreas



CFA Society Brazil

Q10
Você acredita que para o 

registro do Consultor seria 

necessária a aplicação de 

uma prova complementar 

aos exames do CFA com o 

conteúdo doméstico?

• Ignoradas: 1

35.6%

53.5%

10.9%

Sim

Não

Não tenho certeza

Sim 35.6% 36

Não 53.5% 54

Não tenho certeza 10.9% 11
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CFA Society Brazil

Q10

35.6%

53.5%

10.9%

22

30.0%

57.5%

12.5%

39.3%

50.8%

9.8%

Consultoria + Gestão p/ Alta Renda  |                        Total                        |               Comercial + Outras áreas


